
Global PRO Challenge 2023
Dünyadaki tedarik zinciri ekipleri ile yarışın, en iyi üç takımdan biri olun ve
Cranfield UK Supply Chain Sustainability eğitimini kazanın

Tedarik zinciri ekiplerinize, bu yeni dönemin en iyi işbirlikçi deneyim ve öğrenim fırsatını, yine 2023 Global
PRO Challenge sunuyor. Ekiplerinizin Tedarik Zinciri Mükemmeliği’ne giden yolu, uzaktan öğrenim teknikleri 
ile, rekabetçi bir ortamda, ekip çalışması ile deneyimleyerek keyifli bir şekilde öğrenmelerini sağlayın



KÜRESEL YARIŞMA

Fresh Connection Global PRO 
Challenge, sunduğu gerçek hayat 
dinamikleri ile benzersiz bir Değer 
Zinciri Yönetimi eğitim etkinliğidir. 

Yarışmaya her şirketten en fazla iki takım 
katılabilir. Dört kişilik takımlar, önce bir 
uzman tedarik zinciri eğitmeni tarafından 
yönetilen, açık eğitim atölyelerine 
katılacaklar.

Takımlar, sanal şirket The Fresh 
Connection'ı finansal yıkımdan kurtarmak 
için en iyi stratejik ve taktiksel seçimleri 
yapmak zorundadır. 

Satış, tedarik zinciri, operasyon ve satın 
alma disiplinlerini yöneten oyuncular, 
performanslarını diğer ekiplerdeki 
meslektaşları ile de kıyaslayabilirler.

Eğitimler, tedarik zinciri  stratejilerinin 
aktarıldığı, her turun sonunda ekiplerin 
verdikleri kararları irdeleyebildikleri 
sonuçları sunan çok yönlü bir niteliktedir.

MESLEKİ GELİŞİM

Çalışma ve öğrenme yöntemlerinin 
farklılaştığı bu dönemde, tedarik 
zinciri ekiplerinize sunabileceğiniz  
en iyi deneyim ve öğrenim fırsatı

TFC deneyimi katılımcıların eğlenerek 
öğrenmesini sağlamakta ve ekiplerin 
etkileşimini arttırarak gerçek iş hayatında 
da, birbirleri ile kenetlenmesini en üst 
düzeye çıkartarak bazı temel kazanımlara  
sahip olmalarını sağlar.

TAKVİM

KAYIT 14 Ağustos – 13 Ekim 2023

EĞİTİM 30 Ekim – 10 Kasım 2023

FİNAL 13 Kasım – 16 Kasım 2023

Kayıt için her şirketin dört kişilik takımlar 
oluşturması gerekir. Detaylı bilgi için 
Alper Şener’e asener@selco.com.tr e-
posta adresinden ulaşabilirsiniz.

Eğitim, Türkiye sıralama turlarına hazırlık 
için, bir uzman eğitmen tarafından 
(uzaktan) verilir. 

Final, Türkiye’den ve dünyanın değişik 
ülkelerinden gelen takımların katılımı ile 
online ortamda yapılacak. 

Final sıralamasında en iyi üç takım, 
Cranfield UK Supply Chain Sustainability 
eğitimini kazanacak.

KATILANLARIN GÖZÜYLE

  Ali KIRMIZI, 

  ŞİŞECAM Tedarik Zinciri 

 Geliştirme Müdürü 
“Yarışma ortamı heyecanlı ve eşsiz bir 
deneyimdi. Her turda bizi hatalarımızdan 
ders almaya ve hataların kök sebeplerini 
bulmaya zorladı. The Fresh Connection, 
her kurumun yöneticilerinin ve yönetici 
adaylarının yaşaması, kazandıkları bakışı 
da kurumlarında yaygınlaştırmaları 
gereken bir eşsiz bir deneyim”

  Barış GÜNAL, 
  BP Procurement Category 

 Manager
“Eğitim içeriği ve simulasyonun pratik 
uygulaması sayesinde tedarik zinciri 
yapılanması ve zincirin çarklarının uyumlu 
şekilde dönmesi için gereken tüm 
etmenler güzel bir şekilde özetlenmişti. 
Takım çalışmasının önemi, tedarik zinciri 
iş dinamiklerinin anlaşılması, 
önceliklendirme yapma, kısıtlı zamanda 
önemli kararlar verebilme ve takım 
içindeki uyumu koruyabilmenin anlamı 
daha iyi anlatılamazdı”
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The Fresh Connection
The Fresh Connection, katılımcıların takım halinde, kurgusal
bir mevye suyu üreticisi şirketin yönetimi konunda stratejik
kararlar vermesini sağlayan web tabanlı bir iş
simülasyonudur. Bu çapraz fonksiyonel iş simülasyonu,
katılımcıların, tedarik zinciri yönetimiyle ilişkili kritik
yeteneklerini geliştirmelerini sağlar ve gerçek hayat
zorluklarıyla baş etmenin en iyi uygulamalarını
deneyimlemelerine fırsat tanır.

Değer zinciri deneyiminde son nokta
The Fresh Connection, son model bir online iş
simülasyonudur. İsmini, içinde bulunduğu zorlu durumdan
kurtulmaya ihtiyaç duyan kurgusal bir mevye suyu üreticisi
şirketten alır.

• Oldukça interaktif internet tabanlı bir iş simülasyonu

• Çok yönlü bir deneyimsel öğrenme aracı

• Takım çalışma ortamının teşvik edildiği

• İşbirliğini ölçülebilir kılmanın ileri bir yöntemi

• Kanıtlanmış bir değişim başlatma aracı

• Çapraz fonksiyonel farkındalığı arttırma fırsatı

• Optimizasyona giden yolda öncü bir araç

Değer zinciri deneyiminde son nokta

THE FRESH CONNECTION

Amaç
The Fresh Connection, katılımcıları gerçek hayat benzeri bir
simülasyonun ortasına koyarak verdikleri her kararın,
sadece fonksiyon bazında değil tüm işletme üzerindeki
etkisini gözlemlemelerini mümkün kılar, böylece farklı bir
öğrenme deneyimi sunar.

The Fresh Connection, oyunun eğitim ve araştırmadaki rolü
üzerine yoğunlaşır. Oyuncuyu, literatürde sıkça tartışılan
Entegre Karar Verme bağlamıyla karşı karşıya getirir ve
öğrenmeyi takım çalışması ile zenginleştirir. Böylece, grup 
dinamiklerinin çalıştığı, departman önceliklerinin ortak
işletme stratejisine evrimleştiği bir ortam yaratır.

The Fresh Connection, bir yandan gerçek hizalanmanın ve
taktiksel bilgi ve yeteneklerle desteklenen iyi kurulmuş bir
tedarik zincirinin gücünü deneyimletirken, diğer yandan 
satış ve operasyon planlama, raf ömrü, güvenlik stoğu,
hizmet seviyesi anlaşmaları ve daha birçok konuda
uzmanlıklarınızı arttırır.

Öğrenme Hedefleri
• Satış ve Operasyon Planlama döngülerini birleştirmek

• Tedarik zinciri önceliklerini yönetmek

• Hizalanma ve çapraz fonksiyonel işbirliğini
deneyimlemek

• Tedarik zinciri stratejilerinin önemini kavramak

• Stratejiyi eyleme çevirmek

• Tedarik zincirindeki riskleri koordine bir şekilde
yönetmeyi öğrenmek

• Şirket içi ve şirketler arası takımlar kurmak

• Değer zincirindeki fonksiyonel çelişkilerin farkına
varmak

• İyi tasarlanmış bir dizi temel performans göstergesinin
gücünü deneyimlemek

• Satın alma, operasyon, tedarik zinciri ve satışın finansal
izdüşümlerini gözlemlemek

Bilgi Platformları
• Satış ve Operasyon Planlama

• Stratejik Hizalanma

• Verimlilik

• Satın Alma ve Tedarikçi Yönetimi

• Hizmet Seviyesi Anlaşmaları

• Envanter Yönetimi
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Değer zinciri deneyiminde son nokta

THE FRESH CONNECTION

Oyun kurulumu

Oyun kurulumu, katılımcıların 4 kişilik ekipler halinde, sanal
veya fiziksel ortamda bir araya gelerek simülasyon
oyununu oynamalarını gerektirir. Ekip üyelerinin her biri,
simülasyonun sunduğu dört yönetici rolünden birini
üstlenir. Takımların mücadelesi, kurumsal stratejinin ve iş
hedeflerinin düşülmesi ve sanal bir şirketin yönetilmesi
üzerinden gerçekleşir. Simülasyon, teoriden gerçek hayata
tedarik zinciri yönetiminin en iyi uygulamalarını kullanarak
gelişmiş bir öğrenme deneyimi sunar.

Roller

Takımlar verdikleri her kararın, sadece fonksiyon bazında
değil, tüm işletme ve değer zinciri üzerindeki etkisini
deneyimleyecek!

Anahtar Kazanımlar

• Değer zinciri yönetiminin, iş performansı üzerindeki
etkisini deneyimlenmesi

• Fonksiyonlar arası hizalanmanın olumlu etkilerinin 
anlaşılması

• Grup dinamikleri ve değer zinciri çelişkileri gibi 
zorlukları yönetmenin öğrenilmesi

The Fresh Connection neden farklı?

The Fresh Connection bir strateji ve taktik oyunudur.
Kararlarınızın uzun vadedeki etkileriyle değerlendirilirsiniz.
Şirketin 6 aylık sürecine denk gelen turlara katılan
oyuncuların, kısa dönemli kazançlara yoğunlaşmaktansa,
proaktif olmaları ve iş performansını ve kazanç
sürdürülebilirliğini etkileyecek uzun dönemli kararlar
üzerinde derinlemesine düşünmeleri teşvik edilir.

Her turla birlikte, deneyimli bir tedarik zinciri uzmanı
kararlarınızın sonuçlarını değerlendirerek size rehberlik
eder. Böylece bir sonraki turda kararlarınızı geliştirme
fırsatı bulursunuz.

Aynı zamanda, gerçek iş hayatınızdan farklı olmayan bir
ortamda iletişim ve karar verme yeteneklerinizi geliştirme
imkanından faydalanırsınız.

Satış Müdürü

hizmet seviyesi, promosyon yoğunluğu, satış hacmi
indirimleri ve fiyat gibi teslimat şartlarının müşteri
müzakereleriyle belirlenmesinden sorumludur.

Satın Alma Müdürü

tedarikçi seçiminden ve doğru satın alma anlaşmalarının
yapılmasından sorumludur. Şartların müzakere edilmesi
maliyeti azaltır, ancak tedarik riskleri de göz önünde
bulundurulmalıdır.

Operasyon Müdürü

verimlilik ve üretim hatlarının yönetilmesinden sorumludur.
Verimliliğin artırılmasına yönelik girişimler ve kapasite
planlama tercihleri, esnek ve uygun maliyetli üretim
yetkinliklerini mümkün kılar.

Tedarik Zinciri Müdürü

güvenlik stoğu seviyesini tedarikçiler ve üretim tesisleriyle
eşleyerek akıllı bir tedarik zinciri stratejisi geliştirmekten,
böylece şirketin müşteriye verdiği sözlerin tutulmasını
sağlamaktan sorumludur.



Excellence is not a single act, but a habit

SELCO, tedarik zinciri ve lojistik yönetiminde seçkin yeteneklere sahip, olağanüstü sonuçlar sunan ve önde 
gelen bilgi teknolojisi ile gelişmiş analitiği birleştirerek müşterilerin kaynaklarını daha etkin kullanmalarına 
yardımcı olan tanınmış bir danışmanlık şirketidir. 

Dürüstlük ve gayretli çabaya dayanan kültürümüz, sonuçları sunma konusundaki olağanüstü tutkuyla 
birleştiğinde, tüm endüstri ve hizmet sektörlerindei müşterilerimizi geliştirmemizi sağlar. Eşsiz bilgi birikimine 
sahip dünya çapındaki ortaklarımız, hizmetlerimizin değerini hızlandırır ve geliştirir. 

Müşterilerimiz, ortaklarımız ve çevremiz  için her zaman doğru olanı yapmaktan gurur duyan bir ekibiz 

© 2023 SELCO CONSULTING

Inchainge, oyun tabanlı öğrenme simülasyonlarında 
dünya lideridir. 700'den fazla üniversitede ve 
dünyanın en başarılı şirketlerinin çoğu tarafından 
kullanılmaktadır. Sürükleyici iş oyunları - The Fresh 
Connection, The Cool Connection ve The Blue 
Connection - katılımcıları gerçekçi bir simülasyonun 
kalbine yerleştiren yenilikçi bir öğrenme yaklaşımı 
sunar. 

SELCO, Inchainge firmasının Türkiye iş ortağıdır

BRIDGING PHYSICAL AND FINANCIAL SUPPLY CHAINS

THE ULTIMATE VALUE CHAIN EXPERIENCE

EXPERIENCE A CIRCULAR FUTURE
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